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Ihre GastgeberInnen

Julinda Gllavata
Co-Lead Connectivity & Data

Sven Siat
Co-Lead Connectivity & Data
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18:10 Uhr Paneldiskussion
APIs im Banking: Was kommt als nächstes?

Lukas Hohl, TrustRelay
Matthias Häfner, Valiant
Leon Merx, wallis
Sven Siat (Moderation)

18.40 Uhr Schlusswort Julinda Gllavata, Co-Lead Connectivity & Data
Sven Siat, Co-Lead Connectivity & Data

16.15 Uhr Intro SIX
bLink – Eine strategische Initiative von SIX Dieter Goerdten, Head Banking Services

16.30 Uhr Keynote bLink mit Live Demo von bexio
Die Entstehung eines Ökosystems

Sven Siat, Co-Lead Connectivity & Data
Matthias Paulus, Head of Product Management

16.55 Uhr Keynote KLARA
Innovation im Zahlungsbereich mit PSS Renato Stalder, CEO

17.15 Uhr Keynote Valiant
Open Banking: Gibt es eine Kehrseite der Medaille? Matthias Häfner, Head of Digital Banking

17.35 Uhr Keynote wallis 
API-Spezialist der Sparkassen Finanzgruppe Leon Merx, CEO

Keynotes

Paneldiskussion

Programm

17.55 Uhr Pause

18:45 Uhr Apéro & Networking
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SIX
Dieter Goerdten, Head Banking Services

bLink – Eine strategische 
Initiative von SIX
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Kollaboration
Vertrauen

Sicherheit

Ku
nd

en
fo

ku
s

Eine neue 
Infrastruktur für 
den Finanzplatz.

Gemeinsam und effizient 
Richtung Open Banking.
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bLink & bexio
Sven Siat, Co-Lead Connectivity & Data
Matthias Paulus, Head Product Management

Die Entstehung eines 
Ökosystems
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2020

SIX lanciert bLink
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G O  L I V E  M I T  2  A P I s  

Account Information
Services (AIS)

Payment Submission
Services (PSS)

E R S T E R  U S E  C A S E :  B U C H H A L T U N G

FinTechs

Finanzinstitute Buchhaltungslösungen

Z E N T R A L E  G R U N D L A G E N

Gemeinsames
Vertragswerk

Standardisierte
Zulassungsprüfung

Digital Consent
Management
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SIX lanciert bLink
Z E N T R A L E  G R U N D L A G E N

Gemeinsames
Vertragswerk

Standardisierte
Zulassungsprüfung

Digital Consent
Management

G O  L I V E  M I T  2  A P I s  

Account Information
Services (AIS)

Payment Submission
Services (PSS)

E R S T E R  U S E  C A S E :  B U C H H A L T U N G

Finanzinstitute Buchhaltungslösungen
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Live auf bLink:

FinTechs



2021/22

Der Markt agiert

3  N E U E  A P I s  I M  W E A L T H  M A N A G E M E N T

OpenWealth 
Association

9

O P E N  B A N K I N G  G O V E R N A N C E  S C H W E I Z

Schweizerische
Bankiervereinigung

Swiss Fintech
Innovations

Bundesrat / Eidg.
Finanzdepartement

K O N N E K T I V I T Ä T  2 . 0  A U F  B L I N K

Consent-as-a-Service 
für Fintechs

Kooperationen mit
IT-Partnern der Banken
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Der Markt agiert
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Live auf bLink:

O P E N  B A N K I N G  G O V E R N A N C E  S C H W E I Z

Schweizerische
Bankiervereinigung

Swiss Fintech
Innovations

Bundesrat / Eidg.
Finanzdepartement
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OpenWealth 
Association

K O N N E K T I V I T Ä T  2 . 0  A U F  B L I N K

Kooperationen mit
IT-Partnern der Banken

Consent-as-a-Service 
für Fintechs



2023

Skalierung beginnt

N E U E  T E I L N E H M E N D E  A U F  B L I N K

Weitere Banken durch Multibanking-
Initiative bis Mai ‘23 erwartet

FinTechs

Wachsende Anzahl Banken erhöht die
Attraktivität von bLink für Fintechs

N E U E  A P I S  U N D  U S E  C A S E S

Multibanking für 
den Retail-Bereich

Tax API und
Card API

Anbindung von Offline
Softwarelösungen

x
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Skalierung beginnt
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Multibanking für 
den Retail-Bereich

Tax API und
Card API

Anbindung von Offline
Softwarelösungen

x
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Join us on the journey!

          

N E U E  T E I L N E H M E N D E  A U F  B L I N K

Weitere Banken durch Multibanking-
Initiative bis Mai ‘23 erwartet

Wachsende Anzahl Banken erhöht die
Attraktivität von bLink für Fintechs

Live auf/committed für bLink:

+5 Pipeline 
2023

+10 Pipeline 
2023

FinTechs
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Wie die KundInnen von bexio 
ihre Bankkonten ganz einfach
mit ihrer Buchhaltungslösung 
verknüpfen.

Live-Demo
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Q&A
Fragen aus 
dem Publikum
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KLARA
Renato Stalder, CEO

Innovation im 
Zahlungsbereich mit PSS
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OpenBanking Exchange 2023

Renato Stalder & José Fernández

KLARA Business AG

21. März 2023 - Zürich
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Foto von Diana Parkhouse auf Unsplash

API and the power of imagination

https://unsplash.com/@ditakesphotos?utm_source=unsplash&utm_medium=referral&utm_content=creditCopyText
https://unsplash.com/de/fotos/H8sqvuLE2CQ?utm_source=unsplash&utm_medium=referral&utm_content=creditCopyText
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API and the power of imagination
APIs ermöglichen erstmals leistungsfähige Ecosysteme

2007 2008/9 2022

1 Mio US$ 2‘700 US$

Steve Jobs ändert seine Meinung und 

öffnet das iPhone für Entwickler

closed partly open widely open
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API and the power of imagination
APIs ermöglichen erstmals leistungsfähige Ecosysteme
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API and the power of imagination
APIs ermöglichen erstmals leistungsfähige Ecosysteme

developer.ubs.com

developer.credit-suisse.com
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API and the power of imagination
APIs ermöglichen erstmals leistungsfähige Ecosysteme

Offene API Schnittstelle führte z.B. zur Entwicklung des Touch Fahrplans durch ubique



Standardisierung
Macht das Arbeiten einfacher, effizienter und dadurch kostengünstiger

Foto von Tetiana SHYSHKINA auf Unsplash

https://unsplash.com/fr/@shyshkina?utm_source=unsplash&utm_medium=referral&utm_content=creditCopyText
https://unsplash.com/de/fotos/TswOPhWcrmQ?utm_source=unsplash&utm_medium=referral&utm_content=creditCopyText
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APIs in general and OpenBanking are here to stay
bLink ist aus Sicht KLARA das leistungsfähigste, einfachste und beste OpenBanking Interface

… es braucht aber noch mehr Partner im Ecosystem
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APIs für die physische und digitale Kommunikation
Erreiche 5 Mio Menschen in der Schweiz mit der ePost Kommunikationsplattform

oneAPI – eine Schnittstelle – viele Kanäle
REST basiert, leistungsfähig, standardisiert und sicher. Berücksichtigt die 
Enduser Präferenz und ist verschlüsselt

Ein Vertrag, eine Abrechnung, ein Monitoring
Flexibel, einfach gehalten, datenschutzkonform. Opt-Out Möglichkeit für 
Dokumententypen pro Empfänger

Eine Plattform – viele Gesichter
Der Zugang zur ePost Kommunikationsplattform ist als White Label 
erhältlich -> z.B. für Banken als eBill Zugang

eP
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ng
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rc
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kt
ur

 

1

1

1

Wir nutzen das System bLink und eBill als Teil eines weiteren Systems
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Adressierung

Postadresse (EIRENE) geprüft (BRONCE)

Postadresse verifiziert (SILVER)
Vorname Name
Strasse No
PLZ Ort

Email Adressen verifiziert
LOT2 SwissID (GOLD)

MobileNummer verifiziert

Zusätzliche Optionen (nicht empfohlen)
- Geburtsdatum
- TaxID
- AHV Nummer
- Eigene Credentials

Auch verschlüsselte Credentials möglich

Stand Frühling 2023

Prioritäten DeliveryChannels
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DIGITAL
Zustellung in die digital Letterbox. Abrufbar via Mobile APP oder Web Oberfläche 
oder API bei m2m Integration 1

eBill
SIX Netzwerkpartner. Bei jedem Versand LookUp API ob Empfänger per eBill
erreichbar ist. 3
PHYSICAL
Physische Zustellung. Auswahl des Druckpartners nach Wahl. Aufbereiten des 
Druckoutputs inkl. DMC, PP, Schnittkanten etc. durch ePost Hub 4
Email
Zustellung per Email. Versehen mit digitaler Signatur und Versand via ePost oder 
via Email des Absenders 5

AUTO
Automatische Priorisierung 1-2-3-4-5

WhatsApp / SMS
Wenn Nachricht = Message, Versand über SMS oder WhatsApp. Künftig weitere 
Kanäle denkbar 2

MANUELL
zB: [DIGITAL -> EMAIL -> PHYSICAL] M

es
sa

ge

R
ec

h
n

u
n

g

V
e

rt
ra

g

eL
et

te
r

✓ ✓ ✓ ✓

✓

✓

✓ ✓

✓ ✓



Foto von Tetiana SHYSHKINA auf Unsplash
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https://unsplash.com/fr/@shyshkina?utm_source=unsplash&utm_medium=referral&utm_content=creditCopyText
https://unsplash.com/de/fotos/TswOPhWcrmQ?utm_source=unsplash&utm_medium=referral&utm_content=creditCopyText


KLARA Business AG
Schlössli Schönegg – Willhelmshöhe – 6003 Luzern
+41 41 329 07 00 – info@klara.ch – www.klara.ch

Renato Stalder
CEO



Q&A
Fragen aus 
dem Publikum

28
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Valiant
Matthias Häfner, Head Digital Banking

Open Banking: Gibt es 
eine Kehrseite der Medaille?

29



Matthias Häfner
Leiter Digital Banking
Zürich, 21. März 2023

Gibt es eine Kehrseite

Open Banking

der Medaille?



Kombination aus digitalen

und persönlichen Dienstleistungen

Dank Multibanking alle

Geschäftskonten auf einen Blick

Lokal präsent mit Geschäftsstellen

vom Boden- bis zum Genfersee

Persönlich verankert durch

Kundenberatende aus der Region

Über Valiant

31



• Valiant will ihren Kundinnen und Kunden das 

Finanzleben so einfach wie möglich machen, 

damit sich KMU auf ihr Kerngeschäft 

konzentrieren können. 

• Finanzdienstleistungen sind bei KMU 

eigentlich immer Teil eines vor- oder 

nachgelagerten Prozesses.

• Open Banking hilft uns dabei, Finanzdienst-

leistungen über die eigenen Kanäle hinaus in 

die Prozesse und Wertschöpfungsketten der 

KMU einzubetten.

32

Wir vereinfachen den Alltag von KMU

TPPValiant



Unsere Erkenntnisse aus mehreren Jahren Open Banking

33

Buchhaltung 

by Valiant
EBICS

Buchhaltung mit 

ausgewählten 

Partnern 
(Bexio, KLARA, Swiss21)

2017

Erkenntnisse:

❖ Voll digitales Onboarding 

(oAuth) führt zu hohen 

Nutzerzahlen

❖Multipartnerstrategie 

bewährt sich

❖ Point-to-Point Anbindungen 

generieren (zu) viel 

Aufwand

2018 2019

Multibanking 

Geschäftskunden

Erkenntnisse:

❖ Kundenbedürfnis 

bestätigt sich

❖ Onboarding basierend 

auf EBICS ist nicht 

massentauglich

Daten Provider

Neu: Daten Consumer

Auf die richtigen

Standards setzen

+

Convenience

des Angebots
2016

Erkenntnisse:

❖ Vertrieb von eigener 

Softwarelösung als 

Valiant schwierig

❖ Unterschiedlichste 

Bedürfnisse von 

KMU



Open Banking ist für alle beteiligten Parteien ein Gewinn
(WIN-WIN-WIN)

34

Unser «WIN» mit Open Banking:

• Stärkung der Kundenbindung 

• Stärkung der eigenen Absatzkanäle 

• Stärkung der Reputation als digitale 

KMU-Bank 

• Effizienzsteigerung 

TPP

KMU

Valiant



Mit der bLink-Anbindung wollen wir unsere Erfolgsstory fortschreiben

35

2023

Anbindung an 

bLink

Effiziente Zusammenarbeit mit 

TPPs (Plattformeffekt) 1

2
Effizientes Onboarding und 

massentaugliches Multibanking

3
Technische Basis für weitere 

Open-Banking Use Cases

Daten Provider & Consumer

Buchhaltung 

by Valiant

2016

EBICS

Buchhaltung mit 

ausgewählten 

Partnern 
(Bexio, KLARA, Swiss21)

Erkenntnisse:

❖ Vertrieb von eigener 

Softwarelösung als 

Valiant schwierig

❖ Unterschiedlichste 

Bedürfnisse von 

KMU

2017

Erkenntnisse:

❖ Voll digitales Onboarding 

(oAuth) führt zu 

gewünschten Nutzerzahlen

❖Multipartnerstrategie 

bewährt sich

❖ Point-to-Point Anbindungen 

generieren (zu) viel 

Aufwand

2018 2019

Multibanking 

Geschäftskunden

Erkenntnisse:

❖ Kundenbedürfnis 

bestätigt sich

❖ Onboarding basierend 

auf EBICS ist nicht 

massentauglich

Daten Provider

Neu: Daten Consumer



Die Anbindung an bLink erfolgt mit bewährten Partnern

36
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Finanzleben am einfachsten.»

und KMU der Schweiz das 

«Valiant macht den Privatpersonen 



Matthias Häfner

Leiter Digital Banking

Valiant Bank AG

Bundesplatz 4

3001 Bern 

Telefon 031 320 94 19

matthias.haefner@valiant.ch

Vielen Dank für Ihre
Aufmerksamkeit.

38



Q&A
Fragen aus 
dem Publikum
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wallis
Leon Merx, CEO

API-Spezialist der 
Sparkassen Finanzgruppe

40



API-Spezialist der Sparkassen Finanzgruppe 



Wallis ist Teil der Sparkassen Finanzgruppe - über 400 Akteure und 
trotzdem eine Meinung zum Thema Open Banking? 

Überblick Sparkassen Finanzgruppe:

• Geschäftsvolumen > 3,3 Billion EURO

• Über 500 Unternehmen

• Mehr als 11.700 Geschäftsstellen

• 40 Millionen Konten

• > 250.000 Mitarbeitende

Und eine Meinung beim Thema

Open Banking? 

42



Nein – natürlich nicht und dennoch hat die 
Sparkassen Finanzgruppe die Chance 
erkannt 

43



Über 350 individuelle XS2A-Schnittstellen als Antwort auf die PSD2? 
Wäre auch eine Möglichkeit gewesen…

… …

• Sehr hohe Komplexität

• Starke Abwehrhaltung

• Hoher Aufwand

• Wenig innovativ

• Geringer Anreiz für Partner

44



Was ist eine mögliche Lösung? 

Ein zentrales Institut zur Bündelung der 
Schnittstellen (APIs), des Know Hows und 
der Verträge

45



Die Geburtsstunde von wallis als zentraler Partner für die Sparkassen als 
Ergänzung des Geschäftsmodells

…

• Geringe Komplexität

• Offener Ansatz 

• Geringer Aufwand

• Stärkung der Innovationskraft

• Partnerschaftlicher Ansatz 

46



Warum begreifen Sparkassen Open 
Banking als Chance? 

47



APIs & Open Banking als Ergänzung zur Geschäftsmodellentwicklung für 
Sparkassen

Sparkassen 
Finanzprodukte

Fremde Finanzprodukte

Drittpartner Lösungen

Verbundlösungen

Bestands-
kunden

Fremd-
kunden

Sparkassen 
Finanzprodukte

Verbundpartner 
Lösungen

48



Zielbild: Geschäftsmodell plattformbasiertes Ökosystem

49

Gute Basis Infrastruktur

Hohe Kundenreichweite

Attraktivität des Umfelds, die das 
eigene Angebot mit aufwertet

Für Partner

Für Kunden

Gute Erreichbarkeit

Einfach zugänglich

Vielfältiges Angebot

Hohe Aufenthalts-Qualität
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Um dieses Zielbild zu erreichen ist wallis eine Symbiose aus zwei Welten –
der Software-Entwicklung und Banking

BankingSoftware

API-Development

Agiles mindset

Technisches know how

ZAD-Institut

Regulatorisches Verständnis

Bankfachlichkeit
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Einheitlicher Einstieg in die API-Welt der S-Finanzgruppe (API-Standards, Dokumentation, Onboarding, Support, Community Management, Billing, Monitoring etc.) 

Mit wallis bauen wir das zentrale API-Portal für die SFG auf und bieten die 
Aggregations-API für Open Banking-Use Cases

Externe Developer FinTechs InsurTechs Versicherungen Sonstige

Multibankenfähige API-Plattform zum 

Zugriff auf Schnittstellen aller relevanten 

Banken in Deutschland 

51

…

> 55 Millionen Kunden in Deutschland

Banking Insurance Finance …

Bereitstellung individueller APIs

(z.T. auf Basis vorgefertigter APIs)

Exklusiver Zugang zur Sparkassen Welt 

TBD
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Wallis.de

Wallis.de bietet einen Überblick über interessante Use Cases

53



Wallis.de

Unser Developer Portal bietet dabei Zugriff auf die APIs der 
Sparkassen Finanzgruppe und weiterer Partner

API-Provider API-Consumer

Backend API-Developer App-Developer App User

54
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&

UseCase: Account information service

56
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=

+

Beispiel Use Case: Integration von raisin in die Sparkassen 
Finanzgruppe



Und was kommt als nächstes? 

59



What´s next?

Ausblick 2023 – was kommt noch? 

60

Neue exklusive Public APIs 
auf Basis der XS2A-

Schnittstelle

Einführung 
Nutzerorientierte 

Kennzahlen als 
primäres 

Erfolgskriterium

Stärkung des
Data Analytics + Data 

Engineering 
Know How

Aufbau von zwei 
neue Produktteams 
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CEO

Leon Merx

leon.merx@wallis.de

+49 160 99837144



Q&A
Fragen aus 
dem Publikum
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Pause
15 Minuten



Sven Siat
Moderation

Lukas Hohl
Gründer & CEO, 

TrustRelay

Matthias Häfner
Head of Digital 

Banking, Valiant

Leon Merx
CEO, wallis der 

Sparkassen (DE)

P A N E L D I S K U S S I O N
APIs im Banking: Was kommt als nächstes?

64



APIs in 
10 Jahren?

Quelle:
Linkedin-Post von Mehdi Medjaoui, Founder bei
ALIAS.dev and APIdays conferences, LinkedIn 2023

… selling to machines via API will be more 
rewarding than selling to humans via UI

By 2030…

… companies not having public APIs to interact
with their product will not be able to answer
large corp Calls for Proposals

… API strategy will be preferred [before] 
SaaS strategy by Investors

… there will be a designated “Chief API 
Officer” at Fortune 1000 companies

… Developer Relationship Management (DRM) 
will represent 50% of Customer Relationship 
Management (CRM) Market

65
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Schlusswort zum OBE 2023

Julinda Gllavata
Co-Lead Connectivity & Data

Sven Siat
Co-Lead Connectivity & Data



Vielen Dank für 
die Teilnahme am 

Open Banking 
Exchange

Vielen Dank!
Wir freuen uns 
auf euer Feedback:


