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Gibt es eine Kehrseite

Open Banking

der Medaille?



Kombination aus digitalen

und persönlichen Dienstleistungen

Dank Multibanking alle

Geschäftskonten auf einen Blick

Lokal präsent mit Geschäftsstellen

vom Boden- bis zum Genfersee

Persönlich verankert durch

Kundenberatende aus der Region

Über Valiant



• Valiant will ihren Kundinnen und Kunden das 

Finanzleben so einfach wie möglich machen, 

damit sich KMU auf ihr Kerngeschäft 

konzentrieren können. 

• Finanzdienstleistungen sind bei KMU 

eigentlich immer Teil eines vor- oder 

nachgelagerten Prozesses.

• Open Banking hilft uns dabei, Finanzdienst-

leistungen über die eigenen Kanäle hinaus in 

die Prozesse und Wertschöpfungsketten der 

KMU einzubetten.
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Wir vereinfachen den Alltag von KMU

TPPValiant



Unsere Erkenntnisse aus mehreren Jahren Open Banking
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Buchhaltung 

by Valiant

2016

EBICS

Buchhaltung mit 

ausgewählten 

Partnern 
(Bexio, KLARA, Swiss21)

Erkenntnisse:

 Vertrieb von eigener 

Softwarelösung als 

Valiant schwierig

 Unterschiedlichste 

Bedürfnisse von KMU

2017

Erkenntnisse:

 Voll digitales Onboarding 

(oAuth) führt zu hohen 

Nutzerzahlen

Multipartnerstrategie 

bewährt sich

 Point-to-Point Anbindungen 

generieren (zu) viel Aufwand

2018 2019

Multibanking 

Geschäftskunden

Erkenntnisse:

 Kundenbedürfnis 

bestätigt sich

 Onboarding basierend 

auf EBICS ist nicht 

massentauglich

Daten Provider

Neu: Daten Consumer

Auf die richtigen

Standards setzen

+

Convenience

des Angebots



Open Banking ist für alle beteiligten Parteien ein Gewinn
(WIN-WIN-WIN)
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Unser «WIN» mit Open Banking:

• Stärkung der Kundenbindung 

• Stärkung der eigenen Absatzkanäle 

• Stärkung der Reputation als digitale 

KMU-Bank 

• Effizienzsteigerung 

TPP

KMU

Valiant



Mit der bLink-Anbindung wollen wir unsere Erfolgsstory 
fortschreiben
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2023

Anbindung an 

bLink

Effiziente Zusammenarbeit mit 

TPPs (Plattformeffekt) 1

2 Effizientes Onboarding und 

massentaugliches Multibanking

3 Technische Basis für weitere 

Open-Banking Use Cases

Daten Provider & Consumer

Buchhaltung 

by Valiant

2016

EBICS

Buchhaltung mit 

ausgewählten 

Partnern 
(Bexio, KLARA, Swiss21)

Erkenntnisse:

 Vertrieb von eigener 

Softwarelösung als 

Valiant schwierig

 Unterschiedlichste 

Bedürfnisse von KMU

2017

Erkenntnisse:

 Voll digitales Onboarding 

(oAuth) führt zu 

gewünschten Nutzerzahlen

Multipartnerstrategie 

bewährt sich

 Point-to-Point Anbindungen 

generieren (zu) viel Aufwand

2018 2019

Multibanking 

Geschäftskunden

Erkenntnisse:

 Kundenbedürfnis 

bestätigt sich

 Onboarding basierend 

auf EBICS ist nicht 

massentauglich

Daten Provider

Neu: Daten Consumer



Die Anbindung an bLink erfolgt mit bewährten Partnern
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Finanzleben am einfachsten.»

und KMU der Schweiz das 

«Valiant macht den Privatpersonen 



Matthias Häfner

Leiter Digital Banking

Valiant Bank AG

Bundesplatz 4

3001 Bern 

Telefon 031 320 94 19

matthias.haefner@valiant.ch

Vielen Dank für Ihre
Aufmerksamkeit.


